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RISULTATI DI APPRENDIMENTO ATTESI 
Conoscenza e capacità di comprensione  
Lo studente deve conoscere e saper elaborare le problematiche relative alla disciplina dell’impresa, delle società, dei contratti 
dell’imprenditore, dei titoli di credito, della crisi dell’impresa, nonché dimostrare di sapere risolvere problemi interpretativi, anche 
complessi, concernenti gli argomenti oggetto del programma. Il percorso formativo del corso intende fornire agli studenti le 
conoscenze e gli strumenti metodologici di base necessari per analizzare le fonti normative di riferimento. 

Conoscenza e capacità di comprensione applicate 
Lo studente deve essere in grado di risolvere, attraverso l’applicazione dei principi desumibili dalle norme di diritto positivo,  
problematiche che potrebbero riguardare rapporti tra imprenditori, rapporti tra imprenditori e terzi, rapporti tra soci, rapporti tra 
soci e società. Il percorso formativo è orientato a trasmettere le capacità operative necessarie ad applicare concretamente le 
conoscenze acquisite, in prospettiva anche professionale, mediante gli strumenti metodologici forniti dal docente. 

Eventuali ulteriori risultati di apprendimento attesi, relativamente a: 

• Autonomia di giudizio: Lo studente deve essere in grado di saper valutare in maniera autonoma e critica i processi di 
evoluzione legislativa, dottrinale e giurisprudenziale, conseguendo approfondite capacità interpretative da applicare 
nell’analisi di fattispecie concrete. Nello specifico, lo studente riuscirà a comprendere appieno le più rilevanti pronunce 
giurisprudenziali, di merito e di legittimità, esprimendo, in qualche caso, anche una propria opinione critica. 

• Abilità comunicative: Lo studente deve essere in grado di illustrare semplicemente, come se si rivolgesse a persone non 
esperte in materia, le nozioni di base del diritto commerciale; deve inoltre saper riassumere in maniera puntuale, ma concisa, 
i concetti approfonditi, utilizzando comunque un appropriato lessico tecnico-giuridico. Lo studente è altresì stimolato a 
trasmettere con chiarezza e rigore personali interpretazioni dei temi studiati più dibattuti. 

• Capacità di apprendimento: Lo studente deve essere in grado di aggiornarsi e ampliare le proprie conoscenze, attingendo in 
maniera autonoma a testi normativi, articoli scientifici e pronunce giurisprudenziali. Deve altresì acquisire, in maniera graduale, la 
capacita� di partecipare attivamente a seminari specialistici, convegni e master nei settori di interesse del diritto commerciale.  

PROGRAMMA	 
1) L’imprenditore in generale e lo statuto dell’imprenditore commerciale; l’azienda; i segni distintivi e le opere dell’ingegno; la 
disciplina della concorrenza; i consorzi e le società consortili. 2) Le società in generale. Le società di persone: società semplice, 
società in nome collettivo e società in accomandita semplice. 3) La società per azioni: caratteri generali e costituzione della 
società; capitale sociale, conferimenti e titoli azionari; obbligazioni; gruppi di società; struttura corporativa: assemblea dei soci, 
organi di amministrazione e controllo; bilancio d’esercizio: profili generali; modificazioni statutarie; introduzione alle operazioni 
straordinarie d’impresa; scioglimento delle società di capitali. 4) Gli altri tipi di società di capitali: società a responsabilità limitata e 
società in accomandita per azioni. Le società cooperative. 5) I contratti tipici dell’imprenditore: contratti per lo scambio o la 
distribuzione dei beni; contratti per l’esecuzione di opere o servizi; contratti per la promozione o la conclusione di affari. 6) I titoli 
di credito: profili generali. I titoli di credito cambiari: cambiale, assegno bancario e assegno circolare. 7) Profili generali della crisi 
d’impresa e introduzione alle procedure concorsuali. Nozioni in tema di fallimento, concordato preventivo, procedure concorsuali 
amministrative e procedure di composizione della crisi da sovraindebitamento.  

CONTENTS	 
1) Introduction to the entrepreneur: the legal and institutional framework on business enterprise. The intellectual and industrial 
property law: trade marks, copyright and industrial patents. Competition law. Consortia. 2) Concept and types of company. The 
commercial partnership law. 3) The Public Company: general outlines; statute; structure of share capital: ordinary shares and other 
categories of shares; main characters of balance sheet; shareholders’ meeting; management and internal audit; groups of 
companies; introduction to the extraordinary transactions. 4) The other limited liability companies. The cooperative companies. 5) 
The main commercial contracts. 6) Negotiable instruments. 7) The insolvency and bankruptcy law: an overview on the main issues. 

MATERIALE DIDATTICO	 
Ai fini del superamento dell’esame, si consiglia l’utilizzo di uno dei seguenti testi:  

• V. Buonocore (a cura di), Istituzioni di diritto commerciale, Torino, Giappichelli, ult. ed.;  

• G.F. Campobasso, Manuale di diritto commerciale, Torino, Utet, ult. ed.  

Gli argomenti inseriti nel programma di esame andranno studiati consultando un codice civile aggiornato e le leggi speciali per le 
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parti rilevanti. 

FINALITA’ E MODALITA’ PER LA VERIFICA DI APPRENDIMENTO 

a) Risultati di apprendimento che si intende verificare: 

L’esame mira a verificare l’attitudine al ragionamento e la capacità di applicare le competenze acquisite a problemi reali, 
attraverso la risoluzione, l’interpretazione e il commento degli esercizi proposti. 

b) L’esame si articola in prova: ¨ Scritta e orale ¨ Solo scritta  þ Solo orale  

  ¨ Discussione di elaborato progettuale: 

 ¨ Altro (specificare):  

In caso di prova scritta, i quesiti sono*: ¨ A risposta multipla ¨ A risposta libera ¨ Esercizi numerici 
(*) possibili più risposte    


