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Appalti pubblici per I'innovazione —
Caratteristiche generali
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Perché dovresti partecipare a questo bando di gara?

« Gli appaltatori pubblici sono incoraggiati a utilizzare il "Codice europeo di buone pratiche" per facilitare I'accesso agli
appalti pubblici per le PMI.
« Esistono iniziative nazionali degli Stati membri che mirano ad aumentare la partecipazione delle PMI agli appalti pubbilici,

come la divisione in lotti di grandi appalti.

: RaDAR...
Il progetto RaDAR e finanziato da COSME, il programma europeo per e

le PMI dedicato a promuovere la creazione di imprese e guidare la ( |

crescita in Europa Aprira concrete Creera lavoro e

Il gruppo di acquirenti di RaDAR ha adottato misure per garantire una ODFt;OFt_Uﬂité di Iehadrlship
concorrenza leale e facilitare la partecipazione delle PMI europee USINESS technologica

pubblicando bandi di gara nelle lingue locali nella Gazzetta ufficiale H

dellUnione europea e in ciascuna delle piattaforme nazionali di HHE Benefici

appalti chiave per

I Gruppo Acquirenti ha deciso di estendere la durata della @ le PMI

pubblicazione del bando a 90 giorni per facilitare il processo di . -
fisposta AarlEien Paeeasss Attrarra investitori
Questa Guida Pratica & stata creata per supportare al meglio le Start- al mercato da parte estendendo la

Qe le PMI nella risposta al bando di gara j delle innovazioni deII’iEl(rJII)t\all;iione
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Appaltl Pubblici di Innovazione (PPI)

Technology Re
adiness
Level 9

tecnologia validata nellambiente rilevante (ambiente
rlevante dal punto di vista industriale nel caso delle
tecnologie abilitanti fondamentali)
tecnologia dimostrata in un ambiente rilevante
(ambiente industrialmente rilevante nel caso di
tecnologie abilitanti fondamentali)

dimostrazione del prototipo del sistema in ambiente
operativo

Sistema reale collaudato in ambiente
operativo(produzione competitiva nel caso delle
tecnologie abilitanti fondamentali; o nello spazio)

_ Ricerca Industriale

_ Sviluppo sperimentale

La soluzione & quasi sul
mercato o e gia sul
mercato in piccole

guantita, ma non soddisfa
ancora i requisiti per
l'implementazione su larga

scala

Non & necessario
appaltare attivita diricerca
e sviluppo

Il settore pubblico esprime la
domanda per una massa
critica di soluzioni che spinge
I’industria a portare sul
mercato prodotti con la
qualita/prezzo desiderata
entro un tempo specifico

Se si esprimessero requisiti
chiari e una massa critica
di domanda, l'industria
fornirebbe soluzioni con |l
rapporto qualita/prezzo
richiesto

Il settore pubblico funge da
early adopter per le
soluzioni innovative che
arrivano sul mercato

Dopo il tempo specificato
ei
test/certificazioni/etichettat

ure, il settore pubblico
acquista un volume
significativo di soluzioni



Introduzione al progetto europeo
RaDAR
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Contesto & Fabbisogno

Per rispondere all’azione congiunta sulla resistenza antimicrobica (EU-
JAMRAI) e al piano d’azione dell’UE (2017-2020):

R-DAR

Gennaio 2022 — Dicembre 2025
' - i
Fabbisogno

/  Migliorare i sistemi di rilevamento \
precoce per garantire un processo di L'obiettivo principale del progetto RaDAR-PPI €

assistenza di qualita acquisire soluzioni innovative per combattere la
resistenza antimicrobica dal rilevamento rapido e
» Effettuare lo screening della resistenza accurato alla gestione della resistenza antimicrobica
agli antibiotici e della virulenza per intelligente

migliorare I’efficacia del trattamento o o
Per maggiori informazioni:

« Sistema di reporting e comunicazione E' . E
rapida per aumentare la resilienza del —
sistema

| U . [=],
* Ridurre sia i costi sanitari che quelli
governativi https://radar-ppi.com/



https://radar-ppi.com/

Gruppo di Acquirenti

I progetto RaDAR mira a rispondere all’urgente
necessita europea di un sistema di rilevamento
rapido ed efficace di controllo delle infezioni per la
resistenza antimicrobica (AMR) attraverso
I'implementazione di un appalto collaborativo
transfrontaliero basato sul valore di soluzioni
innovative

Differenti pratiche nazionali e

e organizzazioni coinvolte nel’/AMR
Nel campo del’lAMR & impossibile per il gruppo di
acquirenti definire lo stesso fabbisogno
Limitare gli ostacoli, i costi e le difficolta

Q linguistiche
Con tre differenti paesi rappresentati nel gruppo di

acquirenti (Francia, Spagna, Italia), la traduzione sarebbe
stata troppo complessa da gestire, per gli acquirenti, i
fornitori e gli utilizzatori finali

e Facilitare I'esecuzione del contratto

Essendo I'esecuzione del contratto prevista a livello
nazionale/locale, esso consente un migliore rapporto tra
acquirente e fornitore

resah

(FRANCIA) Resah & un gruppo di interesse pubblico, il cui obiettivo e supportare la
mutualizzazione e la professionalizzazione degli appalti della sanita pubblica e
privata no-profit a delle organizzazioni sociali, per migliorare la loro performance
individuale e collettiva. La forza lavoro € composta da 190 collaboratori, con sede a
Parigi

(@
‘eyl1CO
Institut Catala d'Oncologia
(SPAGNA) Listituto Catalano di Oncologia (ICO) € un gruppo di centri specializzati
nella prevenzione, cura, formazione e ricerca sul cancro, distribuiti in Catalogna.
ICO ¢ il centro per il trattamento del cancro per circa il 45% della popolazione
della Catalogna

Osakidetza
o

(SPAGNA) 1l Sistema Sanitario Basco, Osakidetza (OSAK), fornisce assistenza
sanitaria alla popolazione dei Paesi Baschi: circa 2 milioni di abitanti. Esso
rappresentai 37 ospedali e 160 centri di salute nei Paesi Baschi.

SFEDERICO I

Dipartimento di Sanita Pubblica

(ITALIA) Il Dipartimento di Sanita Pubblica dell’Universita Federico Il (DISAP) e
specializzato nella ricerca e implementazione di soluzioni innovative per la sicurezza
sanitaria e la prevenzione delle malattie. Esso fornisce servizi alle Aziende Sanitarie
Locali della Campania, agli ospedali e alle organizzazioni sanitarie pubbliche e private
nel settore della monitoraggio ambientale e la sicurezza sui luoghi di lavoro




Calendario del progetto RaDAR

9 @0 ©

-

0 @

Identificazione Consultazione Scrittura e Valutazione e Esec_u2|one
. . . . . coordinata del
del fabbisogno di mercato pubblicazione affidamento
contratto
*okv'e — [E
5 " A

Vv

N 7
SN EmE N |
Fase individuale Fase comune

(.O sakidetza o ,,a:' acau ist i n rete 3 % u\mm.mu.s,..,.nmﬁ {.Osakidetza ° Fih
] &t} JFEDERICO .
resa h ;. Oo Iln“c'momn #oneskils q p irtimentcl di Sanita Pubblica resah ;. Qo llnncmnomumnmmh

Publicazione sulla paittaforma MEPA — Gennaio
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UNIVERSITA DEGLI STUDI DI NAPOLI

uida per i fornitori € JEneroNy

Preparazione dell’offerta: step by step DN SN IGIERTS
ILE]| Leggere i documenti di gara Obiettivi dei documenti di gara
=Leggi il BANDO DI GARA: descrive le modalita di presentazione dell'offerta, le
informazioni da fornire e il processo di valutazione. )
=Leggi 'ELABORATO TECNICO: descrive tutte le specifiche funzionali e/o )
tecniche a cui I’offerta deve rispondere. e Documenti di gara - Informativi
J
N
=Leggi il CAPITOLATO SPECIALE D'APPALTO: contiene le condizioni amministrative . .
ed esecutive del contratto = Documenti contrattuali
J
. R . »
= Da compilare a cura della societa offerente in /
ePrepara I'OFFERTA TECNICA e descrivi le caratteristiche della tua offerta. italiano
Assicurati che soddisfi tutte le specifiche tecniche descritte nel passaggio —
precedente.
- - - \
< Da compilare a cura della societa offerente in /’
) italiano
R J
=Preparare un'OFFERTA ECONOMICA individuando il prezzo dell'offerta e lo
sconto rispetto allimporto a base d’asta . . s h .
= Da depositare a cura della societa offerente
J sulla piattaforma
J
~
eCarica la documentazione della tua offerta sulla Piattaforma per gli Appalti
Pubbilici (MEPA)
J
J
Co-funded by the COSME programme ~ L
of the European Union



Relatore
Note di presentazione
Pour la version FR il faut écrire “document contraignant ” instead of “binding document” pour le RC et le CCTP� �DQE Quantitative Document Estimate��


R\ UNIVERSITA DEGLI STUDI DI NAPOLI
FEDERICOI

Dipartimento di Sanita Pubblica

Guida per 1 fornitori
Presentazione elettronica dell’offerta achiStinretepa

4 N )

O FORMATI AMMESSI

<
Assicurati che il tuo ambiente di lavoro sia
compatibile con i requisiti del bando: firma
elettronica, crittografia, download di file di

grandi dimensioni, ecc. Utilizzare i formati di firma elettronica compatibili con la
Piattaforma

\_ 2N /

https://www.acquistinretepa.it/opencms/opencms/

Utilizza i formati di documenti supportati dalla
Piattaforma, quelli piu comuni e utilizzati come Word,
Excel, ecc.

Co-funded by the COSME programme ~ L
of the European Union



https://www.acquistinretepa.it/opencms/opencms/come_vendere.html

€) UNIVERSITA DEGLI STUDI DI NAPOLE

Guida per I fornitori
B acquistinretepa

Dipartimento di Sanita Pubblica

Per maggiori informazioni

— Dove posso —/ Cosa posso —/ [ Whencanlask? A
chiedere? chiedere?
 Sempre sulla piattaforma * Sulla piattaforma € possibile
porre tutti i tipi di domande

A tutte le domande verra data * Puol presentare la tua richiesta
risposta nel rispetto del principio « Se hai dubbi, ad esempio, dall'apertura del bando fino
di trasparenza degli appalti sullaspetto «<ammissibilita», fai a.....giorni prima della
pubblici sempre la tua domanda scadenza per laricezione delle

offerte

e Tutte le domande e tutte le « Se vuoi assicurarti la
risposte saranno pubbliche per comprensione di una frase
tutti i candidati particolare, ecc.

Co-funded by the COSME programme - .
of the European Union




Guida per | fornitori

TASK SITUAZIONE
Ho identificato il bando di gara RaDAR nella Piattaforma per gli Appalti Pubblici Fatto Da Fare
Ho identificato i documenti obbligatori che dovranno essere forniti affinché la mia offerta sia ammissibile. Fatto Da Fare
Fatto Da Fare
Ho verificato che tutti gli elementi tecnici siano stati affrontati e ben spiegati nella mia offerta.
Ho utilizzato la piattaforma per tutte le mie domande ad UNINA durante il periodo di pubblicazione. Fatto Da Fare
Prima di presentare la mia offerta in formato elettronico mi sono assicurato che tuttii formati dei documenti| Fatto
) o ) Da Fare
da presentare siano compatibili con la Piattaforma MePA
Ho inviato anticipatamente la documentazione in formato elettronico attraverso la Piattaforma, entro e Fatto Da Fare
non oltre il giorno prima della scadenza.
Se riscontro un problema tecnico nell'utilizzo della Piattaforma MePA, invio una mail a Fatto
. L ) ) ; o Da Fare
supportoimprese@consip.it, e, per conoscenza, a dip.sanitapubblica@unina.it
Fatto Da Fare
Mi assicuro che le mie dichiarazioni fiscali e previdenziali siano aggiornate (DURC)
Se la mia richiesta verra accettata, mi assicurerd di possedere una firma elettronica qualificata per poter | Fatto Da Fare

sottoscrivere il Contratto con UNINA.



Relatore
Note di presentazione
Please do not just copy/paste the checklist in your local language, this checklist should be adapted to your specific case and legal framework – but we guess that at some extend, you can pick some ideas from our checklist:
I make a summary of all the mandatory documents to be provided for my bid to be admissible which are :XXX, XXA, XXXB, etc. TEN
I check that all the technical elements of the CCTP (PCAP - PPT ) have been covered and are compliant in my tender.
I check that all the lines on my Excel sheet are filled in the BPU ( Economica ) and the DQE. If an item is free of charge, I enter 0. I check that the prices in the DQE correspond to those in the BPU.
I use the Maximilien platform for all my questions to the Resah during the period of publication of the DCE, up to 6 days before the deadline for submission of tenders.
I send a backup copy of my bid (USB + paper) to Resah by post on time No hacemos neither USB nor paper 
Before submitting my tender electronically, I make sure that the formats of the documents to be submitted are compatible with the Maximilien platform.
I never submit my bid at the last minute so I avoid any loading problems during submission. I do the submission in advance, no later than the day before the deadline. (the we maintain , changing pray by ICO and maxi)
When I submit my bid on Maxilimien , if I have a technical problem using the platform, I immediately open a ticket with the platform and notify Resah (the we maintain , changing pray by ICO and maxi)
I make sure that my tax and social e-certifications are up to date (la manteneos ) I verified that I am running ... they have to be up to date with payment , and certified that they are up to date with SS and Agency would be taxed
I ensure that my Annual Civil Liability Insurance is up to date for the period concerned ( they must have a civil liability insurance at the time of adjudication , we maintain it )
If my application has been successful, I ensure that I have an adapted eIDAS electronic signature so that I can sign the Contract Agreement with Resah .


Per maggiori informazioni ...
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https://www.linkedin.com/company/radar-rapid-detection-and-control-system-for-antimicrobial-resistance/
https://radar-ppi.com/
https://radar-ppi.com/matchmaking/
https://radar-ppi.com/wp-content/uploads/2023/09/RaDAR-MM-Tool-Guide-and-Regulations.pdf
https://www.youtube.com/@radar-ppi
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